Qu’est-ce que la force de vente supplétive ?
q

La force de vente supplétive peut étre définie comme suit :

« La force de vente qui est assurée par un prestataire externe. Elle vise a renforcer de

manicre ponctuelle la force de vente interne de votre entreprise. ».

Les raisons d’utilisation d’une force de vente supplétives :

La force de vente supplétive s’intégre non pas dans la marche quotidienne de ’entreprise

mais plutdt dans le cadre d’une nouveauté. Elle peut épauler les commerciaux ou vendeurs

itinérants ou les vendeurs sédentaires en points de vente pour les raisons suivantes’:
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Booster les ventes tout simplement en multipliant I’impact commercial de
I’entreprise dans certains secteurs




Les avantages d’une Force de vente supplétive sont :

Heureusement, il existe de nos jours une solution a la création d’un service commercial en

interne qui peut étre a la fois fastidieuse et coliteuse. Les avantages de faire intervenir une force

de vente supplétive sont multiples, nous citons particuliérement :
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